Alternativni cartridge uz vyrabi
ABEL-Computer v novem sidle

Mechanicky vyrdbéné tonery byly nahrazeny chemickymi,
renovdtori ale prechod zvilddli a vitézi nad ¢ipy v tiskdrndch

Opavsky vyrobce alternativnich tonerovych a inkoustovych ka-
zet ABEL-Computer se predneddvnem prestéhoval. V. novych
prosklenych prostorech kazdy vidi kazdého a vSe je fizeno
pocitaci, od zabezpeCeni a vzddleného fizeni budovy pies
vytdpéni po evidenci dochdzky. Neexistuji zde klice, dvefe ote-
virate ¢ipem umisténym v hodinkach nebo ¢ipovou kartou. Pfed
prostornou firemni prodejnou a vstupni halou s recepci parku-
ji desitky vozidel s logem firmy. Vskutku vhodné misto pro
rozhovor o blizké i vzdalenéjsi budoucnosti firmy s generdlnim
feditelem ABEL-Computeru Milanem Macugou.

Po 18 letech jste se prestéhovali do nového. Proc¢?

.,V prvé fadé jsme tim vyfesili velky komunikacni problém. Jak
jsme rostli, pronajimali jsme si postupné
dals{ a dalsf objekty, které ovsem byly i ki-
lometry od sebe. To komplikovalo jak ko-
munikaci, tak i logistiku uvnitf firmy.
V jednom okamziku jsme méli provozy na
Styfech mistech, a to firmé o téméF 150 za-

N1

méstnancich prili§ nesvédci.

Pied casem jste koupili pozemek o rozloze
20 000 m* v primyslové zoné. Nyni ale
mdte sidlo v centru mésta...

»Ano, puvodni zdmér byl postavit nase
nové sidlo za méstem. Pred tfemi lety se
vSak naskytla prilezitost koupit jiz posta-
veny objekt a zrekonstruovat jej pro nase
potfeby. Navic mdme kolem nového sidla
dal$i rozsahlé pozemky k pifpadnému roz- |

Siteni. Vestavéli jsme do stdvajictho objektu dalsi patro, doplnili
strukturovanou kabeldz a fidici systémy. Vznikla opravdu kras-
na budova. Vzhledem k poloze ve stfedu mésta se navic firma
jichZ spokojenost se snazime také — vime z praxe, Ze se dobré
podminky zaméstnanct kladné odrazi na kvalité naSich vyrob-
ka. Tomu jsme podfidili i celkovou koncepci nového sidla.®

Vyrobci origindlnich kazet ddvaji ¢asto najevo, Ze firmdam,

Jako je ta vaSe, prilis nefandi — neskodi to vaSemu podnikdni?
,,Obchodni model vyrobct tiskdren je zaloZen na prodeji doto-
vanych tiskdren. Ztrdtu z prodeje tiskdren md nahradit prodej
predrazeného spotfebniho materidlu, ale zdkon jim nedovoluje
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zdkaznika k ndkupu kazet zavdzat néjakou smlouvou, jako je
tomu napiiklad u dotovanych telefond. A zde vstupuji do jejich
cesty firmy, jako je ta naSe. Kazety, které mély ptivodné podle
jejich predstav skoncit na sklddce, opét plnime, a to opakované —
nékteré kazety vydrzi az deset renovaci. Primérny uZivatel koupi
tfi kazety rocné. Z toho plyne, Ze si béhem ti{ let nekoupi no-
vou kazetu, coZ se vyrobctim tiskdren samoziejmé nelibi. My
prosperujeme, protoZe op€tovnym pouzitim kazety lidem i fir-
mam Setfime velké penize. Ndzor vyrobct tiskdren nds netési,
ale dulezity je zdkaznik a fakt, Ze kazety nekon¢i na skladce.”

Jaky je objem prodeje renovovanych kazet viiéi origindlnim?

,Podle mého odhadu se v Cesku proddvi az 40 % tiskovych ka-
zet alternativnich, tedy renovovanych. Toto procento se liSi po-
dle typu kazety, tedy zda je inkoustovd nebo tonerovd, zda je
barevna nebo Cernd. Oficidln{ statistiky pro Cesko ale neexistuji.

Jak vidite budoucnost renovace nebo vyroby alternativnich
tiskovych kazet?

,,Jd osobné ve firmé fidim vyzkum a vyvoj. Prochdzeji mi ru-
kama nové tiskdrny a jejich tiskové kazety. Sleduji, Ze techno-
logicky jsou tiskdrny i kazety stale dokonalejsi, slozitéjsi a vyza-
duji vice a vice zkuSenosti, aby mohly byt opétovné pouZzity.
Kdyz vSak ve firmé ABEL jednou zvlddneme proces obnovy
dané kazety, vytvofime ovéfené jednotné postupy a ,,proZene-
me* kazetu zat€Zovymi testy, jen vyjimecné se setkdvame s tim,
Ze bychom nebyli dspésni. Pokud jde o nasi firmu, myslim, Ze
pro ndsledujicich 5-10 let budeme mit prace i zdkazniku stale
vice neZ dost. Renovace kazet, jinak fe¢eno vyroba alternativnich
tiskovych kazet, ma velkou budoucnost, ale pouze pro ty, kteti
zvladnou technologicky drzet krok s vyrobci tiskaren a jejich
klasickymi prekdzkami ve formé Cipd a podobné.*

Nevzroste vam casem uZ tak bohatd konkurence?

»Samoziejmé Ze ano. Nevzroste v8ak pocet vyrobeu, ale tzv.
»preprodejci®, to je nezvratny proces. Zbozi z Vychodu uZz si
i zde naslo svou cestu. Postupné se ale i tento prostor ¢isti, pro-
toZe podle naSich zkuSenosti pro ndvrat k naSim vyrobkim staci
spravci IT pouze jedna takovd zkuSenost. Jinym problémem

ovSem je, Ze néktef{ Cesti tradi¢ni vyrobci pro udrZeni své po-

zice na trhu udélali jen to, Ze postupné sniZili cenu na asijskou
drovei. Jeden z nasich nejvétsich konkurentd, pokud je jeho vys-
ledovka a rozvaha vérohodna, pracuje se ziskem okolo 1 %.
Vyrobni podnik, ktery Zivi armadu vyrobnich pracovnikl a musi
kupovat na testy kazdého Ctvrt roku tiskdrny za statisice, toto
nemtize dlouhodobé prezit. To je snad dokonce lepsi si v tako-
vém piipadé€ ,,hotovost™ ulozit na 4% terminovany vklad a za-
stavit podnikdni, nezZ mit po mnoha letech podnikdni na rozvoj
podniku tak nebezpecné nizky zisk.*

V poslednich letech jsme zejména u barevnych laserovych
tiskdren zaznamenali opoZdény ndstup renovovanych kazet

na trh. Pro¢?

,,Po laserovych tiskdrndch s cernym tonerem, které pouzivaly
toner vyrabény klasickou mechanickou cestou téméf vsemi kla-
sickymi dodavateli praSkovych komponent, nastoupily tiskdrny
barevné s jinym druhem toneru. Barevny toner zacal byt vyrdbén
chemickou cestou a chvili trvalo, neZ nasi dodavatelé nasli sprav-
nou chemickou formulaci pro své tonery.

Dnes odebirdme kvalitni chemické barevné tonery naptiklad
pro tiskdrny Hewlett-Packard od takovych firem, jako LG, Xerox
nebo Coates Toner. I kdyZ se podle mne napiiklad firma HP vel-
mi snazi, aby u uzivatell tiskdren vytvofila o renovaci $patnou
poveést, bude pro ni myslim problematické zpochybnit kvalitu
toneru téchto tradi¢nich ,,hi-tech® dodavateli.”

Co piipravujete v nejbliZsi dobé?

»Domnivam se, Ze barevné laserové tiskarny do ne€kolika let de-
finitivné ,,pfevdlcuji* tiskdrny cernobilé. Dojde k tomu stejné,
jako tomu bylo u tiskdren inkoustovych — vyrobci tiskdren je-
jich vyrobu zastavi nebo zdrazi a nedaji zdkaznikim jinou $an-
ci. Na tento ndstup jsme technologicky dobfe pfipraveni. Méfi-
me uZ nékolik let shodu barev spektrofotometry a barevnou
stdlost ozafovanim ve vlastni xenonové komote. Takovd zafi-
zeni u na$i konkurence nenajdete. Dnes uz ale neni mozné néco
vyhodnocovat jen ofima — na vlastni o¢i se miZete pouze pre-
svédcit, Ze vas partner neméii na vlastni oc¢i, ale pfesnou tech-
nikou. Budeme proto zvét do naSich provozi zdkazniky, aby si
o nasi vybavé a postupech sami udélali obrazek.“
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